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เรื่อง ...มีฝันแต่ไม่มีเงินทำอย่างไร
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ผมมีเพื่อนเป็นฝ่ายจัดซื้อของบริษัทแห่งหนึ่ง และได้รับคำแนะนำว่าให้เปิดบริษัทจัดหาวัตถุดิบส่งให้แก่บริษัทของเพื่อนผม เพื่อนผมสามารถเปิดตลาดให้กับผมได้อย่างต่อเนื่อง หมายความว่าถ้าผมเปิดบริษัท จะทำให้บริษัทของผมมีการตลาดนำการผลิต ซึ่งเป็นอะไรที่ผมคิดว่าดีมากๆ และทั้งผมและเพื่อนก็จะวินๆ ด้วยกันทั้งคู่ ส่วนเรื่องของเงินทุนนั้นไม่มีปัญหา เพราะว่าวิธีการเป็นอย่างนี้ครับ ผมจัดหาวัตถุดิบเข้ามาบริษัท โดยที่บริษัทของเพื่อนผมจะจ่ายเงินให้กับบริษัทผมก่อนและผมก็ส่งเอาวัตถุดิบให้กับบริษัทเพื่อนผมนั้น หมายความว่าเงินทุนที่ผมต้องไปซื้อวัตถุดิบมาขายนั้นผมไม่ต้องมีก็ได้ จริงๆ แล้วมันเป็นการช่วยเหลือจากเพื่อนของผม

บริษัทของผมดูแล้วก็เหมือนกับว่าเป็นตัวกลางที่เข้ามากั้นทางไหลของวัตถุดิบที่มีอยู่แล้ว ซึ่งมันก็จะช่วยให้เพื่อนของผมได้วัตถุดิบเข้าบริษัทตามหน้าที่ และผมก็เข้าวงจรธุรกิจได้อย่างไม่เสี่ยงมากนัก ที่ผมทำอย่างนี้ก็เพราะว่าอันที่จริงแล้ว ผมต้องการที่จะให้เกิดรูปบริษัทและก็เป็นบริษัทที่มีสภาพคล่องที่ดีเผื่อที่จะเอาตรงนี้ไปขอเงินกู้จากธนาคาร เป็นการเตรียมตัวสำหรับโอกาสที่อาจเกิดขึ้นในอนาคตข้างหน้า เพราะว่าตอนนี้ผมก็เห็นช่องทางที่เป็นไปได้แล้วเช่นกัน แต่ปัญหาของผมก็คือว่าผมเองไม่มีเงินที่จะนำไปจดทะเบียนบริษัท และก็ไม่ค่อยมั่นใจในเรื่องของการจัดตั้งบริษัทว่าจะตั้งอย่างไรให้เกิดประโยชน์สูงสุด จากเท่าที่ผมอ่านหนังสือของคุณชายแล้ว เห็นว่าการไม่มีเงินก็ลงทุนได้ จึงอยากที่จะได้รับคำแนะนำในการจัดตั้งบริษัทโดยที่ไม่ต้องลงทุน 

อีกอย่างครับผมไม่มีเพื่อนที่มีเงินมาร่วมลงทุน และคนที่ผมรู้จักเองก็เป็นพวกมนุษย์เงินเดือนกันทั้งนั้น และก็คิดกันว่าไม่อยากเอาเงินที่มีอยู่น้อยนิดมาเสี่ยงกับผม คือบางทีผมอาจจะต้องลุยคนเดียวจนสามารถพิสูจน์ในเบื้องต้นได้ว่าสิ่งที่ผมคิดมันเป็นไปได้ และผมอยากเรียนถามเพิ่มเติมอีกนิดว่าผมจะเอาความคิดนี้ไปขอให้ธนาคารปล่อยสินเชื่อหรือร่วมทุนกับผม ทั้งๆ ที่ยังไม่ได้เปิดบริษัทมารองรับไว้ก่อนได้หรือเปล่า โอกาสเป็นอย่างไร หรือว่าคุณชายพอจะแนะนำสมาชิกที่อยากจะทำธุรกิจมาร่วมทุนกับผม เพราะว่าถ้าเกิดมีทุนมาช่วยเพิ่มโอกาสในบริษัทก็จะดีมาก

รบกวนช่วยตอบคำถามให้ด้วยครับ...วัฒนพงษ์
คำตอบ
เรื่อง
ตอบคำถาม
เรียน
คุณวัฒนพงษ์
อ้างถึง
E-mail ของท่านลงวันที่ 26/9/50

1) จากที่ท่านเล่ามา โอกาสธุรกิจของบริษัทเกิดขึ้น เนื่องจากเพื่อนของท่านจะสั่งซื้อสินค้าจากท่าน แต่อย่าลืมว่าเพื่อนของท่านก็เป็นลูกจ้าง เขาต้องทำตามนโยบายบริษัท คือซื้อสินค้าจากท่านในราคาที่เขากำหนด ถ้าท่านขายราคานี้ได้ ธุรกิจก็เกิด

2) การขายในราคาที่เพื่อนกำหนด แล้วท่านมองว่ามีกำไร ท่านได้พิจารณาต้นทุนทุกรายการอย่างละเอียดแล้ว? ต้นทุนทุกรายการประกอบด้วยต้นทุนสินค้าและค่าใช้จ่ายขายและบริหาร ซึ่งต้องรวมเงินเดือนของท่านเข้าไปด้วย หักกลบลบกับยอดขายแล้วมีกำไร? มีกำไรกี่ %

3) ถ้าข้อ 2) มีกำไร แล้วท่านบอกว่า เพื่อนจะให้เงินมาซื้อสินค้าก่อน ขอให้ฟังหูไว้หู ว่าเพื่อนจะมีอำนาจมากพอ? ที่จะดำเนินการให้บริษัท ให้เงินกับบริษัทท่าน ซึ่งเป็นบริษัทเล็กๆ เพิ่งตั้งขึ้นใหม่ เอาเงินไปซื้อสินค้า ขอให้ตรวจสอบเรื่องนี้ให้ดี เพราะจากประสบการณ์ของผมเอง เพื่อนมักจะพูดเวอร์ๆ พูดความจริงไม่ 100% พูดเพื่อแสดงความยิ่งใหญ่ในตน

4) ท่านยังต้องพิจารณาการตลาดสินค้าที่แขวนเอาไว้กับเพื่อนซึ่งเป็นลูกจ้าง วันใดที่เพื่อนลาออก วันใดที่บริษัทเปลี่ยนนโยบายการซื้อ ปัญหาที่ท่านไม่ได้คิดเอาไว้ก็จะเกิดขึ้น ขอให้ระลึกเอาไว้ให้ดีๆ ว่า ไม่มีอะไรในโลกใบนี้ที่ง่าย ถ้าง่ายอย่างว่าจริง ทำไมเพื่อนจึงไม่ให้ญาติมาทำ เพราะกำไรสถานเดียว ความเสี่ยงเป็นศูนย์

5) ในส่วนของการจะขอกู้เงิน คงเป็นไปได้ยากที่ธนาคารจะปล่อยเงินกู้ให้ โดยที่ไม่มีหลักประกันสินเชื่อ ยังไงท่านต้องทำบริษัทขึ้นมาอย่างน้อยก็ 1 ปี มีผลประกอบการที่ดีพอ บวกกับมีหลักประกัน ท่านจึงจะกู้เงินได้ ยกเว้นการกู้เงินนอกระบบ

6) ในส่วนของการร่วมทุน คงต้องหาทุนจากคนใกล้ตัว เพราะธุรกิจยังไม่เกิดขึ้น นักลงทุนมืออาชีพจะไม่สนใจมากนัก ข้อนี้ท่านคงต้องดิ้นรนระดมทุนจากคนใกล้ตัว ที่เห็นความเป็นไปได้ในธุรกิจเช่นเดียวกับท่าน

7) การตั้งบริษัทแล้วไม่ใช้เงิน เป็นไปได้ตามที่หนังสือบอก แต่ในทางปฏิบัติก็ต้องมีเงินบ้าง เพื่อเป็นทุนค่าใช้จ่าย จะไม่มีเงินเลยคงไม่ได้ ท่านลองทำ Cash Flow ดู ว่าต้องใช้เงินทุนเบื้องต้นเท่าไร และนึกว่าใครจะลงทุนกับท่านบ้าง

จึงเรียนมาเพื่อโปรดทราบ
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